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Praktyka udzielania zamoéwien publicznych po nowelizacji ustawy - Prawo zamdéwien
publicznych 2016 r.

Obowiazujaca od 28 lipca 2016 r. nowelizacja ustawy - Prawo zamoéwien publicznych z 2016 r. wprowadzita wiele nowych
regulacji istotnych dla udzielania zamdéwien publicznych. Uzupelniaja ja nowe rozporzadzenia. Nowe przepisy maja
olbrzymi wplyw na przygotowanie i prowadzenie postepowan o zaméwienie publiczne. Dotyczy to w szczegdlnosci
sporzadzania i publikacji ogtoszen, udostepniania specyfikacji istotnych warunkéw zamdwienia, wyznaczania terminéw
skladania ofert i wnioskéw o dopuszczenie do udzialu w postepowaniu. Niezmiernie istotne sa ponadto nowe reguly
potwierdzania spelniania warunkow udziatu w postepowaniu, zwlaszcza rodzaje oswiadczen i dokumentéw oraz nowe
podejscie do kryteriow oceny ofert, a takze szeroki obszar aneksowania uméw. Nowe przepisy ustawowe i wykonawcze
powinien potrafi¢ prawidlowo zastosowac w praktyce kazdy zamawiajacy.

Terminy i miejsce:

Program

I. Ogloszenia o zamowieniach - nowe regulacje

1. Miejsce, forma i kolejnos¢ publikacji

2. Nowe formularze ogtoszen krajowych i unijnych - tres¢ i praktyka sporzadzania
3. Zmiana ogtoszenia - zasady i konsekwencje

II. Specyfikacja istotnych warunkow zamowienia

1. Nowe zasady udostepniania

2. Zmiany w tresci obligatoryjnej i fakultatywnej

3. Szczegodlne wymagania dotyczace podziatu zamdéwienia na czesci

III. Opis przedmiotu zaméwienia

1. Opis funkcjonalny

2. Uzywanie nazw wtasnych i zasady wykazywania réwnowaznosci

3. Wypelnienie obowiazku okreslenia wymagan zatrudnienia na umowe o prace

IV. Tryby udzielania zamodwienia:
1. Modyfikacje, nowosci i utatwienia
Umowy ramowe wedlug nowych zasad

V. Warunki udzialu w postepowaniu

1. Rodzaje warunkéw, w tym szczegdélne wymagania co do potencjatu finansowego i ekonomicznego oraz konsorcjum
wykonawcow

2. Weryfikacja spelniania warunkéw przez wykonawce, w tym w swietle zaostrzonych regut polegania przez wykonawce
na potencjale podmiotdw trzecich a podwykonawstwo

VI. Oswiadczenia i dokumenty zadane od wykonawcy swietle ustawy i nowego rozporzadzenia
1. Oswiadczenie wlasne wykonawcy i Jednolity Europejski Dokument Zamdwienia (JEDZ) - moment zlozenia, aktualnosé
2. Nowe rodzaje dokumentow i forma ich sktadania



3. Zmienione reguly zadania dokumentéw od wykonawcdw i ich uzupelniania

VII. Zmiany w katalogu przestanek wykluczenia wykonawcow:

1. Przestanki obligatoryjne oraz rozbudowane przestanki fakultatywne

2. Ograniczenia czasowe w wykluczeniu i procedura tzw. samooczyszczenia
3. Obowiazek zawiadomienia o wykluczeniu - termin, tres¢, uzasadnienie

VIII. Nowe podejscie w ocenie ofert:

1. Odwrdcona kolejnos¢ czynnosci w toku oceny ofert

2. Kryteria oceny ofert - ograniczenia w stosowaniu ceny, praktyczne przyktady realnych pozacenowych kryteriow
3. Zmiany dotyczace ustalania razaco niskiej ceny/kosztu

4. Obowiazki informacyjne o czynnosciach zamawiajacego - termin, tres¢

IX. Umowy:
1. Okolicznosci uzasadniajace zmiany (aneksowanie) umowy - przyktady zastosowania
2. Nowe okolicznosci odstapienia od umowy lub jej rozwigzania

X. Nowe zasady dokumentowania postepowania w swietle ustawy i nowego rozporzadzenia - nowe wzory
protokolu postepowania i zmienione zasady jego udostepniania

Prelegenci

dr Andrzela Gawronska - Baran

Radca prawny, doktor nauk prawnych, byly Wiceprezes Urzedu Zaméwien Publicznych i wieloletni pracownik
Departamentu Prawnego tego Urzedu (2002-2008), w latach 2010-2016 dyrektor Departamentu Zaméwien Publicznych w
duzej instytucji sektora finanséw publicznych. Obecnie prowadzi AGB Kancelarie Radcy Prawnego. Posiada
kilkunastoletnie doswiadczenie praktyczne w zaméwieniach publicznych, w szczegdlnosci jako doradca zamawiajacych oraz
wykonawcow, a takze pelnomocnik w postepowaniach odwotawczych przed Krajowa Izba Odwotawcza. Autorka kilkuset
publikacji, w tym kilkunastu ksiazkowych z zakresu zaméwien publicznych, wydanych przez renomowane wydawnictwa
m.in. 2 uwzgledniajacych stan prawny obowiazujacy od 28 lipca 2016 r. (,Pozacenowe kryteria oceny ofert z

uwzglednieniem klauzul spotecznych” oraz ,Jak wygrac¢ przetarg - poradnik da matych i srednich firm”).

Kontakt w sprawie szkolenia:



